
Analytisches Denken, Organisieren und Kommunizieren gehen bei Ihnen Hand in Hand mit
technischem Know­how? Dann kommen Sie zu RAMPF Machine Systems in Wangen (bei
Göppingen) und überzeugen Sie uns als

SALES MANAGER m/w/d

Ihre Aufgaben:
> Eigenverantwortliche Akquise von Neukunden 

und Pflege bestehender Kundenbeziehungen  

auch im Außendienst

> Entwicklung und Umsetzung von Vertriebs­

konzepten und ­strategien

> Fachliche Unterstützung, technische Beratung 

der Kunden und Erstellung von Angeboten

> Leitung von Verkaufsgesprächen, 

Präsentationen und Vertragsverhandlungen

> Aktive Beobachtung, Analyse und 

Bearbeitung des Marktes und Erarbeitung 

von Verkaufsstrategien

Ihr Profil:
> Fundierte technische Ausbildung, 

z. B. Maschinenbautechniker (m/w/d)

> Mehrjährige Vertriebserfahrung für erklärungs­

bedürftige und kundenspezifische Produkte, 

idealerweise als Zulieferer des Maschinenbaus

> Reisebereitschaft

> Ausgeprägter technischer und kaufmännischer 

Sachverstand

> Unternehmerische, vorantreibende Denk­ und 

Arbeitsweise

> Verhandlungssichere Englischkenntnisse

> Gute EDV­Kenntnisse, z. B. MS Office, 

CRM­Anwendungen und MRP/ERP

Wir bieten:
> Interessante und abwechslungsreiche Tätigkeit in einem innovativen Unternehmen

> Ständige Weiterbildungsmöglichkeiten in einer weltweit agierenden Unternehmensgruppe

> Kurze Entscheidungswege durch flache Hierarchien

> Modernste Arbeitsplätze

> Umfangreiches Paket an Zusatzleistungen

Haben wir Ihr Interesse geweckt?

Dann freuen wir uns auf Ihre aussagekräftige Bewerbung mit Angabe Ihres möglichen Eintrittstermins und 

Ihrer Gehaltsvorstellung. Ihre Bewerbung wird absolut vertraulich behandelt.

Kontakt:

Visnja Rauch 

Director of Human Resources

+49 7161 95889 1104

 Discover now – Bewerben Sie sich jetzt!

www.rampfgroup.com/karriere

RAMPF Machine Systems mit Sitz in Wangen (bei Göppingen) ist ein weltweit führender

Hersteller von Maschinenbetten und Gestellbauteilen aus Mineralguss, Ultrahochleistungsbeton 

und natürlichem Hartgestein.


